
Simulador de Pedido com Frete

MSI Distribuidora - Ferramenta de Apoio a Venda
Documento: Modelo de simulador de pedido com calculo de frete Versao: Marco 2026 Objetivo: permitir que

o vendedor monte o pedido com o cliente e mostre o valor total com frete Publico: vendedores de campo e

equipe comercial interna

LOGICA DO SIMULADOR

O simulador funciona em 5 etapas:

1. SELECAO DE PRODUTOS - escolher itens e quantidades

2. CALCULO DO SUBTOTAL - somar valores dos itens

3. APLICACAO DE DESCONTOS - desconto progressivo conforme volume

4. CALCULO DO FRETE - 7% sobre o subtotal (padrao)

5. TOTAL DO PEDIDO - subtotal com desconto + frete

MODELO DE SIMULACAO - PEDIDO EXEMPLO

Cabecalho do pedido

Cliente: [Razao social]

CNPJ: [numero]

Contato: [nome do comprador]

Vendedor MSI: [nome]

Email do cliente: [email - para envio do resumo]

Data da simulacao: [data]

Condicao de pagamento: Boleto 28 dias

Regiao de entrega: [estado/cidade]

Itens do pedido

Item Codigo Produto
Qtd

(cx)

Custo Unit.

(R$)

Subtotal

(R$)

1
BC-FR-M-

24
Fralda Baby Club M c/24un 5 18,90 94,50

2
BC-FR-G-

24
Fralda Baby Club G c/24un 5 19,50 97,50

3 BC-LU-100
Lenco Umed. Baby Club

100un
3 8,90 26,70

4
TS-FR-M-

24
Fralda T. Soninho M c/24un 5 13,90 69,50

5
TS-FR-G-

24
Fralda T. Soninho G c/24un 5 14,50 72,50

TOTAL DE CAIXAS 23



SUBTOTAL R$ 360,70

Nota: os precos acima sao exemplos. Usar valores reais da tabela vigente.

Desconto progressivo

Volume total do pedido: 23 caixas Faixa de desconto aplicavel: 20+ caixas = 8% (Baby Club) / 7% (Turma do

Soninho)

Item
Subtotal

(R$)

Desconto

(%)

Desconto

(R$)

Subtotal c/ desc.

(R$)

Fralda Baby Club M 94,50 8% 7,56 86,94

Fralda Baby Club G 97,50 8% 7,80 89,70

Lenco Umed. Baby Club 26,70 8% 2,14 24,56

Fralda T. Soninho M 69,50 7% 4,87 64,63

Fralda T. Soninho G 72,50 7% 5,08 67,42

SUBTOTAL COM

DESCONTO
R$ 27,45 R$ 333,25

Calculo do frete

Base de calculo: subtotal com desconto = R$ 333,25

Percentual de frete padrao: 7%

Valor do frete: R$ 333,25 x 7% = R$ 23,33

Nota sobre frete:

O frete de 7% e o padrao para todas as regioes

Para pedidos acima de R$ [valor], negociar frete CIF (por conta da MSI)

O percentual de frete nao muda por regiao - o que muda e o prazo de entrega

Resumo do pedido

Descricao Valor (R$)

Subtotal dos produtos 360,70

Desconto progressivo -27,45

Subtotal com desconto 333,25

Frete (7%) 23,33

TOTAL DO PEDIDO 356,58

Condicao de pagamento Boleto 28 dias

Previsao de entrega [conforme regiao]



REGRAS DE PEDIDO MINIMO

Tipo de pedido Valor minimo

Primeiro pedido (cliente novo) R$ [valor]

Pedido recorrente R$ [valor]

Pedido de reposicao urgente R$ [valor] (sem desconto progressivo)

Se o pedido ficar abaixo do minimo:

Sugerir ao cliente completar com outros itens do portfolio

Mostrar que adicionando mais itens ele entra na faixa de desconto progressivo

Exemplo: "Se voce adicionar mais 2 caixas de lencos, o pedido passa de R$ [valor] e voce ganha

5% em tudo"

PRAZOS DE ENTREGA POR REGIAO

Regiao Estados Prazo (dias uteis)

Sao Paulo Capital e Grande SP SP (capital e RMSP) 3 a 5

Interior de SP SP (demais cidades) 5 a 7

Sul PR, SC, RS 7 a 10

Sudeste (exceto SP) RJ, MG, ES 7 a 10

Centro-Oeste GO, MT, MS, DF 10 a 15

Nordeste BA, SE, AL, PE, PB, RN, CE, PI, MA 10 a 15

Norte AM, PA, AP, RR, RO, AC, TO 12 a 18

Observacoes:

Prazos contados a partir da confirmacao do pagamento ou aprovacao de credito

Prazos podem variar em periodos de alta demanda (Dia das Criancas, Black Friday, Natal)

Para pedidos urgentes, consultar disponibilidade de transportadora expressa (custo adicional)

Entregas em capitais tendem a ser mais rapidas que no interior

CONDICOES ESPECIAIS

Primeira compra

Pedido minimo diferenciado: R$ [valor]

Condicao de pagamento: boleto 28 dias (sujeito a analise de credito)

Frete: padrao 7%

Desconto adicional de boas-vindas: [X]% (consultar gestor comercial)

Cliente recorrente

Pedido minimo: R$ [valor]

Condicao de pagamento: conforme historico (pode chegar a 28/56 dias)

Frete: padrao 7% ou CIF para pedidos acima de R$ [valor]



Desconto progressivo conforme tabela

Pedido programado (mensal)

Cliente que se compromete com pedido mensal fixo

Condicoes: melhor desconto da faixa + prazo de pagamento estendido

Ideal para redes com consumo previsivel

Consultar gestor comercial para formalizacao

MODELO DE PEDIDO RAPIDO (PARA CAMPO)

Para uso no celular durante a visita:

PEDIDO RAPIDO - MSI DISTRIBUIDORA Data: //______ Cliente: _________________________ CNPJ:

___________________________ Vendedor: _______________________

Produto | Qtd (cx) | Valor Unit. | Subtotal ||__| ||__| ||__| ||__| ||__|

Subtotal: R$ __________ Desconto (____%): R$ __________ Frete (7%): R$ __________ TOTAL: R$

__________

Pagamento: ( ) Boleto 28d ( ) Boleto 28/56d ( ) PIX Observacoes: _____________________

Assinatura cliente: _______________

DICAS PARA O VENDEDOR
1. Monte a simulacao ANTES da visita com base no historico de compras do cliente.

2. Leve 2 opcoes: um pedido minimo e um pedido otimizado (que entra na melhor faixa de desconto).

3. Mostre ao cliente: "Se voce pedir 20 caixas em vez de 15, ganha 8% em tudo e economiza R$

[valor]."

4. Sempre informe o prazo de entrega antes de fechar - cliente que nao sabe quando recebe fica

inseguro.

5. Se o cliente pedir frete gratis, explique que o frete de 7% ja e subsidiado e ofereca desconto no

produto em vez de mexer no frete.

NOTA SOBRE TRANSICAO

A partir de abril/2026, os pedidos serao faturados pela Terceirizei. As regras de pedido minimo, frete e

prazos serao comunicadas com a nova tabela. A expectativa e manter ou melhorar as condicoes atuais.

Como usar este material
1. Use este modelo como base para montar simulacoes de pedido durante visitas a clientes.

2. Preencha os valores de custo unitario com a tabela vigente (documento 03).

3. Para facilitar os calculos em campo, solicite ao gestor comercial a planilha Excel do simulador.

4. Sempre apresente o resumo final ao cliente (subtotal, desconto, frete, total) antes de fechar.

5. Guarde uma copia de cada simulacao feita - serve como historico e base para a proxima visita.

6. Se o cliente pedir condicoes fora do padrao (desconto extra, prazo maior, frete CIF), registre e

encaminhe ao gestor comercial para aprovacao.

7. Na transicao para Terceirizei, atualize os dados do cabecalho (razao social, CNPJ) e as condicoes

conforme nova tabela.


